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Nach Einstieg des Investors: Brotchen
bei Junge werden nicht teurer

Liibecker Backerei gibt Kunden nach Anteilsverkauf eine Preisgarantie — Angebot bleibt gleich.
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LUBECK. Morgens 9.30 Uhr in
Lubeck. Der erste Gang fihrt
zum Backer. Die Schlange in der
Filiale der Backerei Junge am
Kohlmarkt in Lubeck ist lang.
Wahrend die hungrigen Kunden
warten, fallt immer wieder eine
Frage: Werden die Brotchen bei
Junge bald teurer?

Die Sorgen der Kunden haben
einen Grund: Das Llubecker
Unternehmen hat einen Grofteil
seiner Unternehmensanteile ver-
kauft.74,9 Prozent Ubernimmt
die Beteiligungsgesellschaft Ege-
ria. Die Familie Junge behalt 25,1
Prozent der Firmenanteile.

Das Familienunternehmen
wandle sich, aber bleibe doch der
altbewahrte Backer, sagt Junge-
Sprecher Gerd Hofrichter. Werden
die Preise fur Franzbrotchen und
Kustenkruste bald steigen? ,Nein,
warum sollten sie”, sagt Hofrich-
ter. ,,Es wird keine Preiserhdhung
geben, dieimZusammenhang mit
der neuen Partnerschaft steht.”

Auch am Sortiment andertssich
nichts. ,Es wird keinen Aus-
tausch von Produkten geben.
Egeria wird sich komplett aus
dem operativen Geschaft he-
raushalten”, versichert der Spre-
cher. ,Darin ist Junge der Profi.
Hier geht es um eine strategische
Partnerschaft.”

Seit 128 Jahren gibt es die Ba-
ckerei Junge. Am 1. April 1897
hat Johannes Conrad Detlef Jun-
ge in der Lubecker YorkstraBe 17

. gl

212 Filialen hé_t die Liibecker Bécker

tig will das Unternehmen pro Jahr bis zu 15 neue Filialen erdffnen.

in seiner Dampfbéackerei Hansa J.
C. D.Junge & Co die ersten Brot-
chen gebacken und verdient.
Seitdem ist aus der kleinen Back-
stube ein familidres Imperium
entstanden. Heute gibt es 212
Junge-Filialen in sechs Bundes-
landern. 5600 Mitarbeiter arbei-
ten bei Junge.

Dem Unternehmen geht es
wirtschaftlich , exzellent”, sagt
Hofrichter. Das bestatigt auch
der geschaftsfiihrende Gesell-
schafter Tobias Schulz: Bei einem
Jahresumsatz von 271 Millionen

Euro netto sei die Gewinnspanne
sehr zufriedenstellend.
Hofrichter stellt klar: , Die neue
Partnerschaft ist kein Rettungs-
plan, sondern ein Wachstums-
schritt. Um mit Brot, Brotchen und
Systemgastronomie weiter auf Er-
folgskurs zu sein, sind langfristige
Investitionen in Produktion, IT
und Vertrieb nétig.” Das Unter-
nehmen bendtigt also Kapital —
und das bekommt es durch den
Verkauf der Geschaftsanteile.
Zudem will Junge weiter wach-
sen. 10 bis 15 neue Filialen sollen

ei Jdnge. Im Mai 2023 wurde der Standort in Trittau eréffnet
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pro Jahr dazukommen. ,Ja, die
Ziele sind ambitioniert”, sagt
Hofrichter. Der geplante jéhrliche
Zuwachs basiere auf Marktanaly-
sen. Das Unternehmen betrachte
dabei das Angebot und die leist-
baren Kapazitaten ebenso wie
die Manpower.

JUNGEN KONZENTRIERT
SICH AUF DEN NORDEN

Die Expansionsplane von Junge
entsprechen dabei nicht dem
bundesweiten  Branchentrend.

Laut dem Zentralverband des
Deutschen Backerhandwerks gibt
es immer weniger Handwerksba-
ckereien. In den vergangenen 60
Jahren sank die Zahl der Betriebe
von rund 55.000 auf 9.000.

Und wo will die Libecker Firma
ihre néachsten Filialen ertffnen?
Geplant seien Filialen nurim Nor-
den, sagt Hofrichter. ,Wir fihlen
uns hier wohl und unsere Gaste
lieben uns.” Neu dazukommt
beispielsweise eine Filiale in We-
del (Kreis Pinneberg). Daflr wer-
de ein Burger King mit Drive-in
umgebaut. Die Er6ffnung ist fur
Herbst geplant. Im Gewerbege-
biet in Bargteheide soll es auch
eine neue Backerei mit Café ge-
ben. In Lineburg, Hamburg-Har-
burg (Phoenix-Center) und Stral-
sund (Strelapark) wird ebenfalls
neu gebaut.

Auch wenn Junge offiziell bald
kein Familienunternehmen mehr
sein wird, soll dessen Charme er-
halten bleiben. , Die Familie Jun-
ge hat sehr wohl Einfluss auf zu-
kinftige Entscheidungen”, sagt
Hofrichter. Zudem seien mehr
Junge-Familienmitglieder  im
Unternehmen tatig — operativ als
auch beratend —als je zuvor: Axel
Junge bleibe Beiratsmitglied, Isa-
belle und ihre Schwester Caroline
Junge seien sehr aktivim operati-
ven Geschaft. ,Daher ist der
Charme des Familienunterneh-
mens ungebrochen und splrba-
rer denn je.” KST

Berufswahl:
Neues Format
fur Schiiler

LUBECK. Die Wirtschaftsforde-
rung Libeck startet mit ,Berufs-
welten” ein neues, interaktives
Format fir Jugendliche zur be-
ruflichen Orientierung. Ziel ist es,
Schiilerinnen und Schiler die
Vielfalt der Ausbildungsmaoglich-
keitenin Lubeck praxisnah zu zei-
gen.

PREMIERE IM
UBERGANGSHAUS

Am 15. September findet im
Ubergangshaus in Libeck die
Premiere statt. Jetzt kdnnen sich
Libecker Unternehmen als Aus-
steller anmelden. Der Vorteil: Sie
haben die M&glichkeit, direkt mit
potenziellem Nachwuchs und
Fachkraften in Kontakt zu treten
und sich auszutauschen.

Mit , Berufswelten” schafft die
Wirtschaftsforderung  Libeck
eine Plattform, auf der Jugendli-
che Berufe live erleben, Betriebe
personlich  kennenlernen und
unkompliziert ins Gesprach kom-
men k&nnen —ganz ohne Bewer-
bungsdruck. Der Fokus liegt auf
Mitmachstationen,  authenti-
schem Austausch und niedrig-
schwelligen Kontaktmaoglichkei-
ten.

,Berufswelten” findet am
Montag, 15. September, von
16.30 bis 19.30 Uhr im Uber-
gangshaus (ehemals Karstadt),
K&nigstraBe 54-56, statt. Weite-
re Informationen gibt esim Inter-
net unter www.luebeck.org/be-
rufswelten. Interessierte Unter-
nehmen kdnnen sich an die Pro-
jektkoordinatorin Li Chen wen-
den unter 0451/70655471 oder
chen@luebeck.org.
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Homeline

Plissees!

Farben und Mustern.

Entdecken Sie
unsere Premium

HOMELINE MODELL XK

- Variable Anbringung -
auch ohne zu bohren

* In vielen Farben und
Transparenzen verfugbar

- Mafigenaue Anfertigung

* Frei verschiebbare Profile

- Hergestellt in Deutschland

Trifft jeden Geschmack - die HOMELINE-
Kollektion bietet eine grofie Vielfalt an

Passende
Profilfarbe
wahlbar.

KNUTZEN HOME Libeck

Osterweide 14
Telefon 0451 50 49 060
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auf das HOMELINE-
Modell XK

Echter Aufstieg fiir lhre Treppe
+ 20 Jahre Garantie auf Abrieb

knutzen-home.de
Die mit dem grunen Haus

Treppenrenovierung

fur geschlossene und offene Treppen

Beleuchtung im Wert von 450,- € geschenkt’!

+ Ansprechende Designs

- Made in Germany

*Bei Beauftragung einer Treppenrenovierung.

KNUTZEN HOME Eutin

Industriestr. 12a

Telefon 04521 79 56 00

Telefon

04321 2517160
0151 61728795
E-Mail
treppen@knutzen-home.de
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KNUTZEN HOME Oldenburg in Holstein

Am Vofliberg 8

Telefon 04361 50 63 90




